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Notre participation au SIB est venue renforcer
notre approche de proximité vis-a-vis de nos clients

Quelle est la plus value de
votre participation auw SIB?
Nolre participation au SIB

est venue renlorcer notre ap-
proche de proximilé vis-a-vis de
nos clients et de nos consomma-
teurs finaux. Et également Leur
présenter les nouveaulés el
tendances inspirées des grands
labels internationaux qui sonl
mises a leur disposition par no-
tre société et ce dans le souci de
salisfaire leurs besoins.

Etant, le leader dans le secteur
de la peinture de batiment, no-
tre devoir est de répondre au
mieux a leurs besoins et méme
de les anticiper.

Quel est U'impact du stand
sur les visiteurs?

Notre stand avait pour objec-

tif de présenter aux visileurs les
nouveautés chez COLORADO el
présenter notre large gamme
de produit, leur expliquer la
nature de chaque produil et sa
destination.
Nous avons également élaborés
différents catalogues informa-
tifs et dénronstratifs dédiés pour
ce genre d’événements qui ont
été distribués toul au long du
SIB.

l.es visi-
teurs ont
élé pris en
charge dés
leur en-
lrée dans le
stand par
une  équi-

pe formée
pour répon-

dre a leurs
questions,
les orien-
ler directe-
ment vers
leurs be-
soins, leur

presenlter
les produits
qui
tisferont et

les sa
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leur faire également une dé-
monstration d’application si né-
cessaire.
Nous avons également enregis-
trés toutes les requétes de nos
visiteurs (demande d’échan-
tillon, de formation, de catalo-
gue,...) qui sont actuellement
encours d’analyse et nous nous
assurerons qu’elles seront tou-
tes traitées.

Qu’est-ce qui a marqué l'ac-

tualité de Colorado?
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COLORADO

nme VERNIS "BOIS"

Colorado est 1 Irs  au
ceeur de lMactualite ravers
les différents lancements tout
au long de I'anné es lance-
ments de produits spéciaux tels
que la peinture anticorrosion, le
revétement de | tection
des facades. des pi Is acryli-
ques et écologigues sans odeur
et bien s ts produits
décoratifs sur n 1 teinter
qui sont venus notre
gamme.

Nous avons pr ‘eve-
nement SIB pour présenter en
premiere a nos visiieurs la nou-
velle génération es revéte-
ments muraux peilr avec
différents aspects décoratifs
avec ses qualites jues et
thermiques : [SO O estla
premiere générat le ce

genre de revéten ural au
Maroc.

En strate-

gie de développement de Co-

nnes an-

quoi consisie

lorado sur les pr

nées ?

5 axes nt définis
pour le développement futur :
- la conquéte de plus de mar-
chés a I'export
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